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۱. اهداف کلی جلسه
آشنایی دانشجویان با مفهوم فرصت‌های کسب‌وکار در صنعت ورزش و شناخت زمینه‌های مختلف کارآفرینی و اشتغال‌زایی در این صنعت.
۲. اهداف اختصاصی
انتظار می‌رود دانشجویان در پایان جلسه با موارد زیر آشنا شوند:
1. مفهوم فرصت کسب‌وکار و تفاوت آن با ایده کارآفرینانه
2. شناخت بخش‌های مختلف صنعت ورزش
3. آشنایی با فرصت‌های شغلی در حوزه ورزش حرفه‌ای و همگانی
4. شناخت فرصت‌های کارآفرینی در باشگاه‌ها و مراکز ورزشی
5. آشنایی با ظرفیت‌های گردشگری ورزشی و تفریحات ورزشی
6. شناخت فرصت‌های کسب‌وکار در فناوری‌های دیجیتال و هوش مصنوعی
7. آشنایی با روش‌های شناسایی و ارزیابی فرصت‌های اقتصادی
8. شناخت ارتباط فرصت‌های کارآفرینی با اشتغال‌زایی
۳. اهداف رفتاری و یادگیری
در پایان جلسه دانشجو باید بتواند:
· فرصت کسب‌وکار را تعریف کند.
· تفاوت ایده و فرصت کارآفرینانه را توضیح دهد.
· حداقل پنج حوزه کسب‌وکار در صنعت ورزش را نام ببرد.
· فرصت‌های کارآفرینی متناسب با نیازهای جامعه را شناسایی کند.
· یک فرصت کسب‌وکار ورزشی را با استفاده از تحلیل SWOT بررسی کند.
· مشتریان هدف یک کسب‌وکار ورزشی را مشخص کند.
· درباره امکان اجرای یک ایده ورزشی از نظر اقتصادی و اجرایی اظهارنظر کند.
۴. محتوای آموزشی جلسه
1. مقدمه و مفهوم فرصت کسب‌وکار
2. تفاوت ایده کسب‌وکار و فرصت کارآفرینانه
3. شناخت صنعت ورزش و بخش‌های مختلف آن
4. فرصت‌های کسب‌وکار در ورزش حرفه‌ای و قهرمانی
5. فرصت‌های کارآفرینی در ورزش همگانی و تندرستی
6. فرصت‌های کسب‌وکار در باشگاه‌ها و مراکز ورزشی
7. گردشگری ورزشی و ورزش‌های تفریحی
8. تولید و فروش تجهیزات و پوشاک ورزشی
9. فناوری‌های دیجیتال و هوش مصنوعی در ورزش
10. روش‌های شناسایی فرصت‌های کارآفرینی
11. تحلیل SWOT و PESTEL
12. ارزیابی فرصت‌ها و ارتباط آن‌ها با اشتغال‌زایی
۵. روش‌ها و فنون تدریس
· سخنرانی و ارائه مطالب نظری
· پرسش و پاسخ و مشارکت دانشجویان
· بارش فکری برای شناسایی فرصت‌های ورزشی
· بحث گروهی و تحلیل نمونه‌های واقعی
· روش حل مسئله
· ارائه مثال‌های منطقه‌ای از ظرفیت‌های ورزشی و گردشگری گیلان
۶. امکانات و ابزارهای آموزشی
· تخته وایت‌برد و ماژیک
· رایانه و ویدئوپروژکتور
· اسلایدهای آموزشی
· فیلم یا تصاویر نمونه کسب‌وکارهای ورزشی
· نمونه فرم تحلیل SWOT
· برگه فعالیت گروهی دانشجویان
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۸. شرح فعالیت‌های آموزشی
مرحله اول: شروع و ایجاد انگیزه (۱۰ دقیقه)
مدرس با طرح پرسش‌های زیر کلاس را آغاز می‌کند:
· آیا فارغ‌التحصیل علوم ورزشی حتماً باید در یک سازمان استخدام شود؟
· چه کسب‌وکارهایی را می‌توان با سرمایه اولیه محدود در حوزه ورزش راه‌اندازی کرد؟
· چرا برخی از نیازهای ورزشی جامعه هنوز به فرصت اقتصادی تبدیل نشده‌اند؟
سپس اهمیت شناسایی فرصت‌های کارآفرینی در صنعت ورزش تشریح می‌شود.
مرحله دوم: تدریس نظری (۳۰ دقیقه)
مدرس مفاهیم اصلی فصل شامل تعریف فرصت کسب‌وکار، تفاوت ایده و فرصت، بخش‌های مختلف صنعت ورزش و حوزه‌های اشتغال‌زایی را توضیح می‌دهد.
همچنین نمونه‌هایی از کسب‌وکارهای ورزشی مانند باشگاه‌های بدنسازی، آکادمی‌های ورزشی، گردشگری ورزشی، مربیگری آنلاین و اپلیکیشن‌های ورزشی معرفی می‌شوند.
مرحله سوم: تحلیل کاربردی (۱۵ دقیقه)
مدرس چند نمونه از فرصت‌های کارآفرینی در استان گیلان را مطرح می‌کند؛ از جمله:
· برگزاری رویدادهای ورزش ساحلی در بندر انزلی
· راه‌اندازی خدمات گردشگری ورزشی
· ایجاد مراکز آمادگی جسمانی
· ارائه خدمات ورزشی ویژه سالمندان
· طراحی سامانه‌های هوشمند فعالیت بدنی
دانشجویان درباره مزایا، محدودیت‌ها و امکان اجرای این فعالیت‌ها بحث می‌کنند.
مرحله چهارم: فعالیت گروهی (۲۰ دقیقه)
دانشجویان در گروه‌های ۳ تا ۴ نفره قرار می‌گیرند.
هر گروه یک فرصت کسب‌وکار ورزشی انتخاب می‌کند و موارد زیر را بررسی می‌کند:
1. عنوان کسب‌وکار
2. نیاز موجود در جامعه
3. مشتریان هدف
4. نقاط قوت و ضعف
5. فرصت‌ها و تهدیدها
6. منابع موردنیاز
7. روش درآمدزایی
8. ظرفیت اشتغال‌زایی
در پایان، نماینده هر گروه نتیجه تحلیل را ارائه می‌کند.
مرحله پنجم: جمع‌بندی (۵ دقیقه)
مدرس بر این نکته تأکید می‌کند که شناسایی فرصت‌های کارآفرینی نیازمند شناخت بازار، توجه به نیازهای جامعه، بررسی رقبا و ارزیابی امکان اجرای اقتصادی ایده است.
مرحله ششم: ارزشیابی پایانی (۱۰ دقیقه)
مدرس برای ارزیابی یادگیری دانشجویان سؤالات زیر را مطرح می‌کند:
1. فرصت کسب‌وکار چیست؟
2. تفاوت ایده و فرصت کارآفرینانه را بیان کنید.
3. سه فرصت کسب‌وکار در صنعت ورزش نام ببرید.
4. تحلیل SWOT چه کاربردی دارد؟
5. گردشگری ورزشی چگونه به اشتغال‌زایی کمک می‌کند؟
6. چرا شناخت بازار هدف در شناسایی فرصت‌های کسب‌وکار اهمیت دارد؟
7. یک فرصت کارآفرینی متناسب با ظرفیت‌های بندر انزلی معرفی کنید.
۹. روش ارزشیابی
الف) ارزشیابی تشخیصی:
· پرسش از دانشجویان درباره مشاغل و کسب‌وکارهای موجود در صنعت ورزش
· بررسی آشنایی اولیه دانشجویان با مفهوم کارآفرینی
ب) ارزشیابی تکوینی:
· بررسی مشارکت دانشجویان در بحث‌های کلاسی
· ارزیابی عملکرد گروه‌ها در شناسایی فرصت‌های کسب‌وکار
· بررسی توانایی دانشجویان در تحلیل SWOT
ج) ارزشیابی پایانی:
· پاسخ‌گویی به سؤالات پایانی
· ارائه تحلیل یک فرصت کسب‌وکار ورزشی
· بررسی میزان درک ارتباط فرصت‌های کارآفرینی با اشتغال‌زایی
۱۰. تکلیف و فعالیت خارج از کلاس
دانشجویان موظف‌اند یک فرصت کسب‌وکار ورزشی در شهر محل زندگی خود شناسایی کرده و گزارشی شامل موارد زیر تهیه کنند:
1. معرفی فرصت کسب‌وکار
2. نیاز یا مشکل موجود در جامعه
3. مشتریان هدف
4. بررسی رقبا
5. امکانات و منابع موردنیاز
6. روش‌های درآمدزایی
7. نقاط قوت و ضعف
8. فرصت‌ها و تهدیدها
9. ظرفیت ایجاد اشتغال مستقیم و غیرمستقیم
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